Open English aumenta un 100% YoY
en leads de Taboola gracias a la
publicidad nativa y al retargeting

openjenglish

“Como socio publicitario siempre activo,
Taboola ha ayudado a aumentar nuestro
volumen de conversiones, a nutrir a las
audiencias a lo largo del funnel y a lograr
un CPA saludable, asi como a generar
engagement con diferentes audiencias a
través de un formato publicitario nativo
nada intrusivo. Cinco arios después, Taboola
sigue desemperiando un papel decisivo
en el plan de medios y en la estrategia de
marketing de contenidos que tiene Open
English para adquirir nuevos clientes”.

= Guillermo Salas, Analista senior de canales
digitales para LATAM, Open English

- Nina Byram, Directora de marketing de performance
para paid social, Open English
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que ganabas te alcanzaba para mas, ahora con lo mismo te llevas menos en el
carrito’, declar6 Aldo Olvera Herrera, padre de familia.

De acuerdo con estimaciones de la Anpec, una cena navidefia mexicana que

incluya platillos como pavo, bacalao, ensalada, tamales y bebidas, puede
implicar un gasto promedio de entre 350 y 600 pesos por persona.
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que incluya platillos como pavo, bacalao,
ensalada, tamales y bebidas, puede
implicar un gasto promedio de entre 350 y
600 pesos por persona.

Tu curso de Inglés con Oferta Especial
iAprovecha ya!
Esta oferta especial va por tiempo limitado, jasi

que corre! Dale un giro a tu vida y domina el
idioma de las oportunidades. iinscribete ya!
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Open English atrae y reorienta a usuarios
de alta calidad gracias al Pixel de Taboola

Open English es una plataforma online
dedicada a la ensefanza del inglés. Es el
principal proveedor de ensenanza de inglés
en América Latina y en el mercado hispano de
Estados Unidos.

Aumentar las conversiones diversificando los
canales de consideracion y llegando a un
publico mdas amplio.

Implementamos Taboola Image Ads para
captar y reorientar clientes potenciales con
alta intencidn de compra en distintos paises de
América Latina.

Taboola generd un CVR dos veces mayor que
el promedio de otros canales. Open English
consiguié un aumento del 100% YoY entre los
clientes potenciales de Taboola.
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Introduccion

Open English es una plataforma en
linea especializada en la ensenanza del
inglés. Actualmente se le considera el
principal proveedor de ensenanza de
inglés en Latinoameérica y en el mercado
hispano dentro de los Estados Unidos.
La plataforma ofrece clases en linea en
vivo con profesores nativos, ademas
de lecciones interactivas y recursos
educativos disponibles 24 horas los 7
dias de la semana.
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Open English llega a clientes de alto
potencial en Latinoamérica gracias a
Taboola Image Ads

Open English queria diversificar sus canales de
consideracion y de conversion para llegar a un publico mas
amplio y potenciar la visibilidad. Aunque ya habia realizado
campanas en otros canales —como Meta y TikTok—,
Taboola le proporciond una solucidn mas innovadora

y de mayor alcance.

Como una plataforma lider en recomendacion de contenidos,
Taboola ayuda a los anunciantes a aprovechar una red

de casi 600 millones de usuarios activos diarios a través

de 9,000 sitios de editores. Open English empez6 a trabajar
con Taboola en 2019 para llegar a audiencias de paises
latinoamericanos como Colombia, Perd, Ecuador y México,

lo que les permitié conocer el comportamiento de las
audiencias de estos paises y obtener informacion para
optimizar futuras campanas.

Para esta campana, Open English utilizd Taboola Image Ads
para captar clientes de alto potencial de manera efectiva en
la Open Web, sin interrumpir su experiencia de navegacion

y logrando una interaccion no intrusiva. Dado que Taboola
selecciona cuidadosamente a cada socio editorial premium,
la plataforma también proporciond los entornos de brand-
safe que Open English necesitaba para escalar su campana
sin preocupaciones.
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Taboola consigue una Tasa de Conversion
(CVR) dos veces mayor que el promedio de
otros canales para Open English

Open English también implemento el Taboola Pixel para
rastrear el comportamiento de la audiencia y redirigir
segmentos de personas que ya habian interactuado con su
contenido anteriormente. El objetivo era conseguir un gran
volumen de registros de usuarios y convertirlos en clientes a
través de sus canales de venta.

Basdndonos en los resultados de rendimiento de enero a
junio de 2024, Taboola consigui6é una tasa de conversion
(CVR) dos veces superior en comparacién con el promedio
de otros canales de Open English. Los leads en la plataforma
de Taboola también aumentaron un 100% YoY, lo que le

ayudd a Open English a alcanzar sus objetivos de conversion.

Desde entonces, Taboola ha mantenido un margen positivo,
por lo que se ha convertido en un canal siempre activo para
Open English y en un elemento fundamental en su estrategia
de marketing. Ahora, Open English estd implementando la
solucién de puja Maximize Conversions de Taboola para
aumentar aun mads su volumen de leads calificados a costos
eficientes y seguir escalando resultados en el entorno digital.



