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Vivara e Monks aumentam ROAS
em 21% durante o periodo de férias
com a solugdo Dynamic Creative
Optimization da Taboola
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navio”, comentou Bridget a Vogue em sua (primeira) visita ao Brasil no més
passado, quando veio ao pais para uma agenda intensa de trés dias de
encontros com galeristas e colecionadores - neste ano, séo 20 galerias
brasileiras participando, entre elas trés estreantes.
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A Taboola otimiza criativos de andncios em
tempo real para a campanha de férias Vivara

A Vivara é a maior rede de joias do Brasil
com mais de 445 pontos de venda entre
lojas e quiosques. A Monks € uma agéncia de
marketing que combina criatividade, dados,
midia e tecnologia para revolucionar a forma
CcomMo as marcas inspiram o mundo.

Direcionar tradfego qualificado para o site de
e-commerce da Vivara durante a temporada
de férias, gerando vendas para atingir as metas
mensais de ROAS da Vivara.

Usar a solugdo Dynamic Creative Optimization
da Taboola para redirecionar visitantes

do site com criativos de andncios nativos
personalizados em tempo real, gerando cliques
e conversoes.

A Taboola gerou um aumento de 21% no
ROAS e um CTR 18% maior do que outro
canal de retargeting.
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A Vivara é a maior rede de joias do
Brasil, com mais de 445 pontos de
venda entre lojas Vivara, lojas Life

e quiosques. A Vivara se esforca
para manter o comprometimento

e o trabalho artesanal dos ourives
tradicionais, criando joiasexclusivas e
atemporais que celebram momentos
especiais na vida de seus clientes.

A Monks &€ uma agéncia de marketing
que combina criatividade, dados,
midia e tecnologia para revolucionar
a forma como as marcas inspiram

o0 mundo. Oferece uma gama de
servigos, incluindo planejamento tatico,
gerenciamento de midia, medicdo e
andlise de dados, desenvolvimento
tecnoldgico e estratégias para

redes sociais. A Monks assegura que
as marcas atinjam seus objetivos
comerciais por meio das melhores
praticas, ferramentas e solugdes

do mercado.
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A Vivara redireciona os visitantes
engajados em seu site com criativos de
anuncios personalizados da Taboola

A Vivara buscava direcionar trafego qualificado para seu
site de e-commerce durante a temporada de férias, tal
como durante a Black Friday e a Cyber Monday, motivando
as pessodas a explorarem uma ampla gama de produtos de
joalheria e concluirem suas compras. O objetivo geral da
mMarca era gerar um retorno sobre o gasto com andncios
("ROAS") alinhado as suas estratégias de vendas mensais.

Foi ai que a Taboola pdde ajudar. Como uma plataforma
lider de recomendacdo de conteldo, a Taboola estd
constantemente inovando para fornecer aos anunciantes
as solucdes avangadas e visiondrias que eles precisam para
otimizar o desempenho e envolver o publico na web.

Para esta campanha, a Vivara aproveitou a nova solugdo
Dynamic Creative Optimization (DCO) da Taboola. O

DCO & uma tecnologia de andncios que personaliza
automaticamente os criativos de andncios para usudrios
que ja visitaram e interagiram com o site de uma marca,
gerando mais cliques e conversoes. Entdo, quando alguém
visualiza um produto ou adiciona um item ao carrinho,

a Taboola pode automaticamente redireciond-lo com
recomendacdes personalizadas que correspondem aos seus
interesses e comportamentos. Esses andncios com tecnologia
DCO podem até incluir alteragdes de preco ou ofertas de
desconto, incentivando os usudrios a revisitarem o site para
concluir a compra.

A Vivara e a Monks trabalharam com a Taboola para
entregar esses anuncios otimizados em publishers premium
de alto trafego durante a temporada de férias, alcangando
usudrios quando eles ja estavam engajados e prontos

para consumir algo novo. A equipe de gerenciamento de
contas da Taboola também monitorou constantemente a
campanha e forneceu sugestodes criativas e estratégicas ao
longo do caminho para melhorar os resultados

de desempenho.
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Taboola oferece CTR 18% maior que outro
canal de retargeting da Vivara

Com a Taboola, a Vivara e a Monks ultrapassam suas
metas de campanha, aumentando as vendas durante a
temporada de férias de outubro a dezembro. Otimizados
com a solugdo DCO, os andncios da Taboola geraram um
aumento de 21% no ROAS e um CTR 18% maior do que outros
canais de retargeting.

Desde o langamento desta campanha, a Taboola tem sido
fundamental para impulsionar a presenca e as vendas
online da Vivara. A campanha continua prosperando

até hoje, demonstrando um compromisso mdtuo com a
exceléncia e a inovagdo.

Agora, a Taboola e a Vivara estdo se dedicando a alavancar
a solugdo DCO durante outros periodos promocionais
importantes ao longo do ano, especialmente durante a
temporada de férias. Esta parceria continua destaca o
poder das aliangas estratégicas na obtengdo de resultados
notdveis No mundo competitivo do e-commerce.



